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+409% Crestere in Email Revenue in 7 Luni

Cum am explodat veniturile: +409% crestere in Email Revenue in doar 7
luni
eComMasters x atomico.ro

Bricolaj, echipamente casa si gradind

e Website ecommerce specializat in vénzarea de obiecte de bricolaj, echipamente pentru casd
si gradind

e Audienta solida - +60.000 contacte

e Multiple branduri, furnizori si categorii de produse

Blog ﬁ Atomico

Q, +40371238441 contact@atomico.ro
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Pe parcursul colaborarii cu Atomico.ro s-au implementat o serie de mdsuri pentru stabilizarea
performantei:
e curdtdri de lista
segmentdri mai precise
optimizarea template-urilor
testarea mai multor variante de subiecte
audit al automatizdrilor si ajustdri operationale
structurarea unui calendar de campanii adaptat industriei (DIY, scule electrice, grddindrit,
utilaje etc.)

Aceste optimizdri au generat imbundtatiri punctuale, dar contul ardta in mod consistent:
e scdderiin deliverability
e fluctuatii mariin OR si OR general scGzut
e semnale de filtering in Promotions si uneori Spam, in special la Gmail
e 0 lipsa de consistentd in performantd, independentd de sezonalitate care afecteazd inclusiv
partea de venituri

Monitorizare 60 zile

e S-au identificat 2 IP-uri care constant generezda probleme de reputatie

e Reputatia domeniului oscileaza intre low si mediu

e Existd probleme pe parte de autentificare ( DKIM success rate ar trebui sa undeva la 95% insa
observam scaderi si pana sub 60%)

atomicoo~ > Domain reputatio Last 60 days - atomico.ro~ > IP reputation - Last 60 days -
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atomico.ro~ > Authentication ~

Data shown with missing records. Some data may be unavailable.

Authenticated traffic®
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Pentru a mentine o relatie solidd cu clientul, s-au agreat o serie de obiective concrete
de crestere pentru urmdtoarele 6 luni:

Obiective:
e Imbundtdtirea livrabilitdtii email-urilor
e Imbundtdtirea plasamentului in inbox
e Imbundtdtirea OR
e Crestere rata conversii si venituri
Crestere KPIs:

e +10% open rate
o +10% rata conversii
e +30% venituri

e Schimbarea domeniului de trimitere cu un subdomeniu (email.atomico.ro sau
newsletter.atomico.ro)

si corectarea setdrilor DKIM

Migrare controlatd cu un plan de warm-up, segmentare si stabilizare
Cresterea si stabilizarea livrabilitatii

Cresterea vizibilitatii emailurilor in inbox

Stabilizarea Open Rate-ului si reducerea fluctuatiilor

Implementare flux de dezabonare automatd si curdtarea listei de abonati
Monitorizare constantd KPIs & indici livrabilitate

Visitors
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Loyalty & Feedback
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ﬁ Setup widget

Schedule campaign
Campaign performance

Create campaign


http://newsletter.atomico.ro
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;] Open Rate: +9.2%

“\ Click Rate: —20.9%

¢} Revenue: +409.3%
~/ Transactions: +389.7%
@ Conversion Rate: +312.1%
=" AOV: +4%

Crestere sustenabilé a Open Rate-ului (+9.2%)
Aceasta crestere este vizibild pe intreaga perioadd, nu doar intr-o lund anume. Este cel mai clar

indicator ca:

e domeniul nou livreazé mai bine
e Gmail si Yahoo trateazd emailurile mai favorabil
e utilizatorii care inainte nu vedeau emailurile (filtrate) incep sd le vadd din nou

Revenue +409% si Transactions +389%
Cele 7 luni aratd o crestere constantd, cu un pattern de accelerare dupd migrare.

e mai multe emailuri ajunse in Inbox » mai multe sesiuni cu intentie reald
e relevantd mai mare in continut si recomanddri
e 0 mai bund sincronizare intre comportamentul utilizatorilor si calendarul de campanii

Scdaderea CTR-ului este explicabild tehnic:

e Open Rate crescut » CTR scade matematic, chiar si cand click-urile absolute nu scad.

e Apple MPP si Gmail Prefetch genereazd “opens” artificiale.
e O parte din audientd reactivatd deschide emailul, dar nu da click.

Period Compare to

Custom 15/05/2025 - 14/11/2025 Previous period
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@ Open rate (%) +9.2% /' Click rate (%) Revenue(LEl) +409.3% /' @ Transactions +389.7% /' @ Conversion rate (%) +312.1% /'

@ Average order value(LEl) +4% /'
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Dupd o perioadd de 7 luni, eComMasters a reusit:

@ sd stabilizeze deliverability-ul pe intreg contul
@ sd creascd semnificativ Open Rate campanii
sd genereze o crestere de peste +400% in revenue din campanii
J- sG creeze un sistem predictibil si scalabil
~/ s& imbundtdteascd performanta intr-un mod sustenabil, nu dependent de sezonalitate

Vrei aceleasi rezultate pentru magazinul tau? Contacteaza-ne.
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